
 

 

東海商工会議所では、平成２５年度より１０％のプレミアムを付けた期間限定の「東海

プレミアム商品券」を発行しています。 

 プレミアム商品券は、消費者側からすると、１０％分のプレミアムが付くおトク感が魅

力です。地域での消費が増えるため、東海市としても一定の経済効果はあるでしょう。 

しかし、その後は大型店にお客様が戻るため、その経済効果は一過性であることが課題

となっています。皆さんの店にとっても、このチャンスを一回限りの来店で終わらせては、

もったいないと思いませんか。プレミアム商品券をきっかけに「リピート客」を生み出す

方策を考えていきましょう。 

 

 

 

 

 

講師：座間経営支援事務所 

   中小企業診断士 座間 裕史 氏 

専門分野は小売、福祉、商店街支援など。 

補助金申請支援も積極的に行っており、支援件数、採択率と 

も地域トップレベル。 

 

【日 時】 平成２９年９月２７日（水） １４：００～１６：００ 

【場 所】 東海商工商工会議所 ２階 研修室 

【参加費】 無料 

【定 員】 ３０名（定員になり次第締切となります） 

【問合せ先】東海商工会議所 ℡：０５６２－３３－２８１１  担当：久野 

 

東海商工会議所 行き FAX ０５６２-３２-５３６６  

プレミアム商品券活用集客セミナー申込書 （９月２７日(水)） 

事業所名  

参加者名  業 種 業 

TEL 番号  FAX 番号  

・プレミアム商品券を活用しての集客、売上向上策 

・プレミアム商品券活用で新規客をいかに取り込むか 

・新規客を「リピート客」に、そして「お店のファン」に変える 

・マーケティングの基礎知識、ターゲットを絞った販売促進について 他 


